Molok Oy vietti 20-vuotisjuhliaan
huhtikuussa Nokialla. Tuotantohalli oli
koristeltu juhlatilaksi.

ELINA SAARINEN

pouusi koulutustila Molok Oy:n Mo-

jama-hallissa Nokian Nosturikadulla

kylpee keviin valossa. Korkeiden ik-
kunoiden alla nosturin koukku nostaa pyorein
Molok-syvikerdysastian kantta, jonka mukana
nousee astian sisdsakki. On menossa tyhjennys-
demonstraatio.

Kansainvilisten Molok-jélleenmyyijien ja
myyntiedustajien ryhmi 20 maasta oli ensim-
madisid, jotka paisivit opiskelemaan koulutus-
keskukseen Molokin tuoteinformaatiota, tys-
turvallisuutta ja jitehuollon toimintamalleja.

HILJAINEN TIETO
SIRTYY

Téastedes koulutuskeskus palvelee Molokin ver-
koston tyontekijoiden perehdyttimiskeskukse-

Molokin tehdas Nokialla on maailman
suurin syvakeraysastioita valmistava
rotaatiovalukonetehdas, joka valmistaa
vain yhta perustuotetta. Polyeteenirunko-
kaivoiset pyOreat Molok-syvakerayssailiot
syntyvat taalla. Yhtiolla on kaikkiaan
seitseman tuotetta, jotka kaikki perustuvat
syvakeraykseen.

Molok Oy 20 vuotta

Entista vahvempana

Molok ei kavahda syvakeraysmarkkinoiden kovaa kilpailua,
vaan luottaa originaaliin brandiinsa. Yhtio aikoo tuplata
myyntinsa tulevina vuosina perustamalla uusia tehtaita ja
asennusyksikoita ympari maailmaa.

na. Myos asiakkaat, opiskelijat ja Molokin yh-
teistyokumppanit padsevit kartuttamaan sinne
tietouttaan jitteiden syvikerdyksesta.

Molok avasi koulutuskeskuksen 14. huhti-
kuuta. Samana péivand yhti6 juhli 20-vuotis-
syntymapiiviinsi. Veikko Salli perusti Molok
Oy:n huhtikuussa vuonna 1991.

Maaliskuun lopussa 75 vuotta tayttanyt Salli
on yha mukana yhtién toiminnassa oman tuo-
tekehitykseen keskittyvin yrityksensi kautta.
Salli pitad tarkednd, ettd 20 vuodessa kertynyt
kokemus ja hiljainen tieto saadaan siirrettyi
organisaation sisilld eteenpdin.

”Koulutuksen kehittiminen on yhtién sisii-
nen haaste. Se on yhti tarkedd kuin tuotekehi-
tys”, Salli nikee.

100 000
SYVAKERAYSSAILIOTA

Salli tyoskentelee koulutuskeskuksen ylakerras-
sa samassa rakennuksessa, johon siirtyy tinid

vuonna my6s Molokin uuden lippulaivan,
MolokDominon, valmistus. Molokin toimitus-
johtaja Jukka Blom uskoo, ettd kolme vuotta
markkinoilla ollut betonirakenteinen Domino
tulee olemaan se tuote, jolla yhti6 lopullisesti
valtaa maailmanmarkkinat.

”Pyoreitd Molok-syvikeriyssiilioitd on myy-
ty nyt noin 100 000 kappaletta. Myynti on kas-
vanut tasaisesti 20 vuotta”, Blom sanoo.

T4n4 aikana Molokista on tullut hyvin tun-
nettu brandi, joka on vakuuttanut asiakkaat
ja kddntanyt pinta-astioihin perustunutta ji-
tehuoltostrategiaa kohti syvikerdystd ympari
maailmaa. Molokeja on kaikkialla Kanadan
luonnonsuojelualueilta Eteld-Afrikan sairaa-
loihin ja Sveitsin Alpeilta Lapin erdimaahan.

KANADASTA KASVUA

Molok on kansainvilistynyt ja kasvattanut ver-
kostoaan. Samalla sen liikevaihto on kasvanut
tasaisesti.
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Toimitusjohtaja Jukka Blom luottaa
Molokin bréndin péarjaavan syva-
kerdysmarkkinoiden kilpailussa my6s
jatkossa. 20-vuotishistoriikki tiivistaa
yhtion kilpailuedut.

“Toiminta alkaa kunnolla avautua Suo-
messakin nyt kunnallisten tarjouskilpailujen
kautta. T44lld hyvid kohderyhmid ovat myds
taloyhtiot, pientalot, sairaalat, ravintolat, kaup-
paketjut ja teollisuus. My6s omakotiyhdistyksid
on lahestytty”, Blom listaa.

Markkinointipéillikko Katri Savijarvi
muistuttaa, ettd jatteenkerédystd voisi pohtia jo
asuinalueiden kaavoitusvaiheessa samalla ta-
valla kuin vesi- ja vieméarihuollon infraa.

”Olen tehnyt toitd sen eteen, ettd esimer-
kiksi Jyviskyldn tulevalle asuntomessualueelle
piirrettdisiin paikat jitesdiligille jo nyt, alueen
suunnitteluvaiheessa’, Savijirvi sanoo. Elina Saarinen

Molok Oy

maailmalla

”Vuoteen 2020 mennessi on tavoitteena yli
kaksinkertaistaa litkevaihto nykyisestd 35-40
miljoonaan euroon”, Blom kaavailee.

Kasvuun on nyt paremmat evéit kuin kos-
kaan, silldi Molok on laajentamassa tehdas-
verkostoaan Suomen Nokian tehtaan lisdksi.
Suomi tulee Blomin mukaan siilyméin aina
Molokin tirkeédnd tuotekehitys- ja testilabora-
toriomaana.

Brasilian lisenssivalmistussopimus uudistet-
tiin vuonna 2008. Molok on sopinut Cargotecin
kanssa valmistusyhteistyostd, jonka avulla Mo-
lok pdisee myos laajoille Kiinan markkinoille.

Viime vuonna Molok sopi kumppanuudes-
ta jittiyhtio Waste Managementin kanssa, joka
osti Molok North American tyhjennysyksikon
Kanadassa. Paikallisen kumppanin kautta Mo-
lokille avautuvat nyt paitsi Kanadan, myos Yh-
dysvaltojen markkinat.

“Myynti kasvoi Kanadassa viime vuonna 70
prosenttia’, Blom kertoo.

JATESAILIOILLE
PAIKAT KAAVAAN

MolokDominon valmistus alkoi viime syksynd
myos Tanskassa. Blom uskoo, ettid Pohjoismai-
den markkinat tulevat kasvamaan rdjahdys-  wpolokin tehdas pyGrii kolmessa vuorossa suurimman osan vuotta. Huhti-toukokuussa

maisestl. alkaa kiireinen sesonki, joka jatkuu lumen tuloon saakka. Viime talven pakkasissa yhta-

. ?uomes,sa on oyt n,(,’m 35000 Molokia, mutta kaan Molokia ei asennettu maahan Suomessa.
lisipotentiaali on yhi valtava.

Elina Saarinen
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Pirjo Ylitalo valmistelee verhoilua
Norjaan matkaaville syvakerays-
séiliille. Verhoilumateriaalina kaytetaan
painekyllastettya puuta, kierratys-
muovilautaa, UPM:n valmistamaa puu-
muovikomposiittilautaa ja alumiinia.

Toukokuussa Molok aloittaa MolokDomi-
no-tuotteen valmistuksen Pohjois-Espanjassa
ja Pietarissa Vendjilld. Espanjasta runkokaivot
matkaavat myos Ranskan markkinoille. Veni-
jan tehdas puolestaan vahvistaa ldsndoloa Mos-
kovan ja Pietarin seudun markkinoilla.

Blomin mukaan avainasemassa Venjilld on
ollut 16ytdd hyva paikallinen yhteistyokumppa-
ni. Molok on opetellut yhteistyoti pietarilaisen
tyhjennysyhti6 Petro Waste Econ kanssa viiti-
sen vuotta.

Finpron kautta Molok on pdissyt kiinni

Molokin perustaja Veikko Sallin 75. syntymapaiva oli vain muutama viikko ennen kuin

Molok vietti 20-vuotisjuhlaansa.

myos projekteihin Afrikassa. Molokeja 16ytyy
Eteld-Afrikasta, Tunisiasta, Angolasta ja Alge-
riasta. Kdyttivitpid Molokeja jopa taannoiset
jalkapallon MM-kisavieraat.

EETTISESTI
AFRIKKAAN

”Yhteydenottoja Afrikasta tulee joka viikko,
mutta meilld on eettinen vastuu ajatella koh-
teen koko jitehuoltoketjua. Emme voi vain
myydi astiaa ja hiipyd, jos tiedimme, ettd jit-
teet tyhjennetddn jonnekin takapihalle. Koko
jatehuoltoketjun on oltava kunnossa, jotta sy-
vikerdysjdrjestelmi kannattaa ottaa kdyttoon”,
Savijarvi pohtii.

Jalkimarkkinointi ja asiakaspalvelu ovatkin
Molokin strategian kulmakivid. Ne ovat myds
tarked myyntivaltti erittdin kilpailuilla syvike-
raysmarkkinoilla.

Molok on joutunut vuosien mittaan monta
kertaa oikeuteen asti taistelemaan tuoteoikeuk-
sistaan. Vastustajina on ollut sekd ulkomaisia
ettd kotimaisia firmoja.

”Olemme antaneet patenttien raueta, koska
tarvitsisimme jatkuvasti lakimiesarmeijan suo-
jelemaan niitd. Olemme pdittineet olla kirjessd
originaalilla, laadukkaalla tuotteella ja parhaal-
la palvelulla”, Savijirvi kuvailee.

“Kilpailijat ovat joutuneet huomaamaan, et-
tei oman valmistuksen ja koko myynti- ja tuo-
tanto-organisaation luominen tapahdu noin
vain. Me olemme metrin edelld kilpailijoita”,
Savijdrvi tiivistdd.

Savijdrvi pitdd kilpailua my6s hyvini asiana.

”En usko, ettd olisimme ndin hyvid ilman
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Markkinointipaallikko Katri Savijarvi uskoo,
etta Molokin uudelle koulutuskeskukselle
on kayttoa. Nyt tyhjennysnaytokset,
perehdytykset ja tuotetietokoulutukset
voidaan pitaa keskitetysti yhdessa tilassa.

jatkuvaa kilpailua. Néin asiakkaat nakevit, ettd
on vain yksi Molok ja ettd tuotteissa on todel-
lakin eroja.”

KOLMEN KOPLASSA

”Meiltd saa aina varaosia, toimitusaikamme
ovat lyhyet, polyeteenirunkokaivomme val-
mistetaan yhdestd kappaleesta ilman saumoja
jatuotteet ovat laadukkaita. Verhoilu on meille
kilpailuetu, koska se auttaa maisemoinnissa ja
suojaa runkokaivoa esimerkiksi aura-auton
kolhaisuilta. On paljon helpompi vaihtaa ver-
hoilu kuin runkokaivo”, Savijarvi listaa.

Jukka Blom luottaa, ettd Molok paihittdd
péivaperhomaiset kopioijat, joita kasvavat sy-
vikerdysmarkkinat vetdvit.

”Kopioita mahtuu aina markkinoille, mutta
uskon, ettd loppupeleissi tulee olemaan kolme
tasavahvaa toimijaa. Kaksi niistd tulee luulta-
vasti Saksa-Ranska-akselilta, mutta yksi kol-
mesta tulee olemaan suomalainen Molok Oy.”
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